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D epuis qu'il a passé son
permis, Pierre Colin
roule en voiture anglaise et
il aime ¢a. Devenu collec-
tionneur dans les années
70, il a eu la chance de
pouvoir concilier ensuite
sa passion avec son activi-
té professionnelle. En I'es-
pace de vingt ans,il a es-
sayé, acheté, restauré, ven-
du, racheté et revendu des
milliers d’anglaises de tout
type,de la Morris Minor a la
Morgan +4 en passant par
la Jaguar XK 120 “tout alu”
et la MG TF. Nous lui
avons demandé son opi-
nion sur I'évolution de ce
marché bien vivant...

Auto-Retro : Quelle a été
volre premiére voiture

anglaise?
-Pierre Colin : “Comme
beaucoup  d'amateurs,jai

commencé par une MG
B,une anglaise fiable et “fa-
cile dacces”. Aujourd’hui
encore, la MG reste un ex-
cellent modele “d'initiation”.

A.R : Combien en avez-
vous possédeé?

P.C:"En fait,jaime conser-
ver longtemps mes voi-
tures,des lors qu'elles me
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conviennent. Il faut une
longue pratique pour pré-
tendre connaitre une XK
ou une Healey jusqu’au
bout de ses rotules. Plus je
connais les miennes, plus
je les aime, en somme. Je
posséde notamment un
roadster XK 120 depuis
plus de 20 ans et je n'en
suis pas du tout lassé, au
contraire. Je m'en sers le
plus souvent possible et j’ai
une confiance totale dans
cette voiture dont je “tu-
toie” chaque boulon pour
l'avoir démonté un jour...”

A.R.: Comment analysez-
vous l'évolution du mar-
ché depuis 1990?

P.C : -“Contrairement 2
d'autres, je ne verserai pas
dans le fatalisme en dres-
sant un constat désabusé.
Aujourd’hui, c’est un fait
qu'on ne vend plus de voi-
tures de collection comme
on en vendait voici quatre
ou cinq ans. C'est moins
une question de quantité
que de méthodologie. S'il y
a moins d'acheteurs poten-
tiels, les mentalités ont éga-
lement évolué et les choix,
procedent d’'une démarche
différente”...

A.R.: Cest-a-dire?

P.C.: -“Clest a dire que mes
clients comprennent plus
facilement, aujourd’hui,
qu'un roadster Type E 3,81
de premiére main, dont
tous les numéros concor-
dent (les fameux “mat-
ching numbers” chers aux
anglais), en excellent état
d'origine et ayant bénéficié
d'un entretien minutieux,
pretende a une plus gran-
de valeur en collection
qu'un roadster série 2 frai-
chement restauré et dont
I'historique apparait diffici-
le a retracer.. C'est une
question de “culture” ou
plus précisément d'érudi-
tion. L'état d’origine et sur-
tout, l'authenticit¢ rede-
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viennent des critéres pré-
pondérants; ce qui ne
sous-entend pas que les
modeles parfaitement res-
taurés n'ont plus d’avenir
sur ce marché...”

A.R. : Quelle gamme de
services proposez-vous
a votre clientéle ?

P.C : -“Ce qui m'interesse
avant tout, c'est de fidéliser
un nouveau client et de
conserver la confiance de
mes clients réguliers. Tou-
tes les voitures que je
vends sont, bien s(ir, garan-
ties et peuvent étre entrete-
nues et révisées dans mes
ateliers, voire restaurées le
cas échéant. Par ailleurs, je
m'engage par contrat a les

reprendre apres deux ans
au prix auquel je les ai ven-
dues. Mes clients savent
donc a l'avance qu'ils ne
seront pas “abandonnés a
leur sort” une fois la tran-
saction conclue. Mais il y a
autre chose : on n’achete
pas une voiture ancienne
comme on achéte une ma-
chine a laver! Il sagit
presque toujours d'un acte
passionnel, qui s'accom-
pagne d'une volonté de
s'intégrer a un groupe (les
autres collectionneurs d’'un
méme modele) et de parta-
ger ses rites. Il faut donc
prendre le temps d’€couter
les clients, d’'orienter leur
choix, en d’autres termes,
d'étre vraiment a leur dis-
position. Un Show-Room
de voitures anglaises com-
me le mien doit étre un lieu
de convivialité et d’échan-
ge ot I'on se rend dans l'es-
poir de réaliser un vieux
réve. Dans ces conditions,
on ne peut pas se limiter a
parler de prix et de condi-
tions de paiement...”

A.R.: Quelle comparai-
son établissez-vous entre
le marché anglais et le
nétre?

P.C. : -“Les collectionneurs
anglais savent depuis long-
temps faire la différence
entre les voitures “authen-
tiques”, celles qui posse-
dent un pedigree, une ori-
gine connue et celles qui
n'ont pour elles qu'une bel-
le apparence. Les prix s'en
ressentent qui varient par-
fois du simple au triple
pour un méme modele.
Dans notre pays, les ama-
teurs évoluent dans le bon
sens, mais c'est aux profes-
sionnels du milieu qu'il ap-
partient “d’éduquer” les
nouvelles générations. Je ne
pense dailleurs pas seule-
ment aux marchands mais
aussi aux experts, aux con-
missaires-priseurs et aux re-
vues spécialisées comme la
votre. A terme, une telle dé-
marche ne peut avoir que
des effets bénéfiques pour
tout le monde...”




